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Nutzen Sie die individuellen B2B-Gespréache auf der AMB,
um lhre Werkzeugmaschinen und Losungen interessierten
indischen Einkdufern zu présentieren. Die indischen Unter-
nehmen wurden durch unseren Partner vor Ort, die Deutsch-
Indische Handelskammer, sorgféaltig ausgewahlt und auf ein
echtes Kaufinteresse im Vorfeld geprift.

Deutschland zahlt mit China, den USA und Japan zu den
wichtigsten Lieferlandern Indiens bei Werkzeugmaschinen.
Die indische Regierung hat in den letzten zwei Jahren mehrere
Initiativen gestartet, die den Anteil der verarbeitenden In-
dustrie am Bruttoinlandsprodukt (BIP) bis 2026 auf 20 bis 25
Prozent steigern sollen. Dies dUrfte in den kommenden Jahren
auch der Nachfrage nach Werkzeugmaschinen neuen Schub
geben. Die Kfz- und Zulieferindustrie ist Hauptabnehmer, aber
auch die Hersteller von Schienen- und Luftfahrzeugen, Bau-
maschinen, Medizintechnik sowie Elektro- und Elektronikaus-
ristung werden kinftig mehr Werkzeugmaschinen bendétigen.

Zielgruppe

Teilnehmen kénnen baden-wlrttembergische Hersteller
von Werkzeugmaschinen, Komponenten, Sondermaschinen
und sonstigen Produktionsmaschinen, Softwareanbieterim
Bereich Werkzeugmaschinen und Héndler von gebrauchten
Werkzeugmaschinen.
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14. September 2022
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Wichtige Hinweise

Teilnahmekosten
Das Projekt wird vom Wirtschaftsministerium Baden-Wurttem-
berg gefordert.

Der geforderte Teilnahmepreis fur Unternehmen aus Baden-
Wirttemberg betrégt pro Unternehmen 150 Euro zuzUglich
Mehrwertsteuer.

Enthaltene Leistungen

» B2B-Matchmaking: Individuell vereinbarte 30-minUtige
Gesprache mit indischen Geschaftsfuhrern und Einkaufern
aus der Anwender- und Abnehmerbranche

* Kostenloses Messeticket fur eine Person

® Betreuung durch IHK-/AHK-Mitarbeiter/-innen

Die Einzelgesprache finden in einem gebuchten Raum statt.
FUr Messeaussteller bemUhen wir uns, sie wahlweise
auch bei lhnen auf dem Stand durchzufthren.

Nicht enthaltene Leistungen
* Kosten fUr An- und Abreise sowie fur Hotelunterkunft werden
von den Teilnehmenden selbst getragen.



